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Kurzbeschreibung
Mit diesem Buch erhalten Sie wertvolle Tipps, Anregungen und Ideen zur Verbesserung des
Verkaufsprozesses an die Hand: von Akquise bis Abschluss und Nachbetreuung.
Die praxiserprobten Ideen helfen Ihnen den Kunden optimal zu betreuen, mehr Abschlüsse zu erzielen und
weniger Rabatte zu gewähren.
So werden Sie der beste Autoverkäufer im Autohaus.
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